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18 Ap ril — Dortmu nd Sie sind neu in der Wirtschaftsforderung, wollen schnell ein gutes Verstandnis fiir Ihre zukiinftige Aufgabe bekommen
* und dadurch Sicherheit gewinnen? Sie brauchen ein Grund-Handwerkszeug, auf das Sie zugreifen kdnnen, um Ihren
8. August - Hannover Unternehmenskunden einen guten Service zu bieten? Sie brauchen Argumentationshilfen? Wir machen Sie fit fir Ihre

zukinftige Arbeit und geben Ihnen zahlreiche Tipps zu Ihrem wichtigen Aufgabenbereich.

Am zweiten Tag des Seminars liegen die Schwerpunkte auf den Themen Ansiedlung und Gewerbeflachen. Wir zeigen
Ihnen, wie Sie Ihre Wirtschaftsforderungs-Strategie aufsetzen, was Sie dafiir brauchen und wie Sie Prioritaten setzen.
Aufbauend darauf erlautern wir die Grundlagen erfolgreichen Standortmarketings.

Zum Referenten: Seit mehr als 20 Jahren gibt Jérg Lennardt, Geschaftsfiihrer von LennardtundBirner, in dem Seminar
seine Praxiserfahrung und seine umfangreichen Fachkenntnisse weiter. Viele erfahrene Wirtschaftsforderer:innen
besuchten als Anfanger das Seminar. Sie erfuhren, wie sie ihr komplexes Aufgabenfeld strukturieren und auf was sie
achten miissen. Es war der Grundstein fir ihren Erfolg.

09.00 Uhr Begriifsung und Fragen zum Vortag
09.10 Uhr Gewerbeflachen: Strategische Planung und Entwicklung Ihrer kostbaren Flachen
10.10 Uhr Kaffeepause
10.20 Uhr Wirtschaftsstandort: So entscheidet sich ein Unternehmen fir Sie
11.30 Uhr Mittagspause

250 00 Euro (zzgl. MwSt.)

e i rone dos Sorminars im Prels enthalten. 12.15 Uhr Strategie: Starken Sie Ihren Wirtschaftsstandort
13.15 Uhr Kaffeepause
13.25 Uhr Standortmarketing: Erkennen Sie Ihre Starken und Ihre Zielgruppen
14.15 Uhr Abschlieféende Diskussion
14.30 Uhr Ende

Wir bieten Ihnen alle Seminare auch als fiir Sie konzipiertes Inhouse-Seminar oder personliche Schulung an.
Vertiefungsseminare: Standortmarketing, Gewerbefliachen, Digitale Kompetenz




